acima da c

Filas para compra de artigos de alto
padrao duram ate dois meses e
surpreendem lojistas da Zona Sul

Duila Victor

b oo recvhoghong curm

e existe alguém em tempos de crise

gue nao precisa de PAC, esta pessoa
pode ser uma das 20 gue estao na fila pa-
ra comprar uma calga jeans da marca Gal-
liano, cravejada por cristais Swarovski,
por modicos R$ 4.626. Ou entao entre os
seis que esperam numa loja do Shopping
Leblon pela importacio de uma bolsa
Lanvin, francesa, que custa RS 8.380 & vis-
ta. Na Ineza dos niimeros, é verdade que
a classe mais abastada da Zona Sul ten-
derd a ficar menor com a crise, antecipa a
empresa de consultonia Target. Mas, até

agora, hd companhias que atendem a
chientela de alio luxo e nao se quenam
do faturamento. Até no mercado imobilia-
rio, um dos mais afetados pela crise, o seg-
mento mais caro tem boas noticias.

Processo de
encantamento
seduz classe A

& A analista financeira Mir-
cla Soura conhece multo
bem — abé por obrigacio
profissional — os efeitos e
as cautelas que a crise mun-
dial exdge, Mas a preferéncia
pelo bem-estar em casa con-
vencen a analista a Fevestir
duas paredes com um papel
com aplicacio de vidro, im-
portado, que custa B3 1,400
o rolo de seis metros qua-
drados. Na loja de decora-
cho By Floor, em Ipanema,
onde Mircla fechou negd-
clo, mals caro & o papel de
parede americano com ph
de ourn 24 quilates, vendido
por RE 2600 o rolo,

B 0 PAR DE
sandalas Armani
& SCAN Com
larteolas,

de RS 3.540,
temn fila de sspera

— E guestio de prazer e
berm-estar Minha casa & meu
refgho. Mao se trata de osten-
g — iz a anallsta finan-
celra — Mesmio com crise. hi
consumidor para udo.

O sentimento hom do ato
de comprar é o que perse
guem o5 vendedores gue I-
dam com artigos de alto lu-
x0, Alessandra Passos, ge-
rente da By Floor, conta

B HA LOUA By Flaor, de
[panpma, & penenbs aposta no
procassn de apcanlamento
para vander papes de pamde
com pb de ourg (no defal he
por RS 2.600 o rolo

gue investe nos funciond-
rios & na aprésentacio da
lja para o processo de en-
cantamento que pegou
Mircia em chelo.

— Alendemops pessoas
que querem fazer do imdvel
um acesso soclal, Gostam de
receber pessoas ¢ precisam
ter, em casa, todo apelo que
tem um restaurante de luxo
— explica Alessandra, — Os

Friigr Hastiar

B BETTY LASSEN nbo se incomoda de
eperar dois meses pare Comprar 25 males

clientes, quando veem o pa-
pel com ouro, passam o de-
do para tentar tirar um pou-
quinho do po.

A espera pela importa-
cio do papel de parede le-
va até 45 dias. Alids, esta
parece ser uma rotina dos
consumidoreés do topo da
plrimide — com renda
mensal familiar superior a
RE 13,700 e que teve 11,465
lamilias representantes no
ano passado na Zona Sul. A
tradutora Betly Lassen es
pera hd dols meses, sem
reclamar, por um par de
malas alemis de metal da
Rimowa, gque encomendou
na loja da marca, no Shop-
ping Leblon. Ao todo, vai
gastar R% 9335, mesmo sa-
bendo que elas vao ser
maltratadas em gualgquer

despacho de aeroporto.

— Espero para comprar
porque a relagio custo-be-
neficlo vale a pena. 540 ma-
las que duram bem mails do
que as outras mais baratas ¢
de vida ditll curta — explica
a tradutora, que nido passa
mullod meses sem viajar @
goza do conforto material
dado pelos investimentos
em agronegocio da familia

O processo de encanta-
mento na Rimowa & farto, O
cliente pode sair da loja sem
a mala, mas ndo fica na fila
sem antes ser mimado com
uma taca de champanhe. No
Espago Lundgren, no Fashlon
Mall, ndo hi encantamento
que explique cerias exirava-
ganclas, Pouco depols do MNa-
tal, um fregués comprow, de
wima s ver, M camilsetas Ed

Fobos dr Bom Siva

Os clientes da classe A responderam gue vdo
cortar os supérfluos, mas foi como promessa de

fim de ano Warcos Pazzini, diretor da Target

e Diretor da Target e coorde-
nador de pesquisa sobre
comportamento do consu-
mo, Marcos Pazrini explica
que, na malora dos levanta-
mentes, o8 consumidores da
classe A tendem a responder
que pretendem cortar os su-
pérfluns. No entanto, como
ai estao as filas por cristals
Swarowvskl para desmentir as
respostas, Pazzini apresenta
a seguinte explicagio:

— Temos de conlerir o dis-
curso em relacio a pratica
Mo dis-a-dia, ohservamos que
o8 clientes da classe A nes-
ponderam que vio cortar os
supériluns, mas fol como pro-

B & EMPORIO Armam

lambém tem lila de clenies

para um westido de pashis
gganies com mspelhos,
por Bf 12 460

Hardy de K$ 1.078 cada, conta
a vendedora Marky Ollwvelira,
Mo mesmio shopping, 4 Empo-
rio Armand também Lem fila
de espera para um vestido de
pactés gigantes com espe-
Ihos, que custa RE 12450, ou
um par de sanddlias scar-
pin preta com lantejoulas,
de RS 3.540.

Arthur Schmidt, gerente
da Avec Nuance, gue vende
artigos de courn & sapalos
de alte padrio, tampouco
sente o8 eleitos da crise ¢
estd para Inaugurar um ser-
vigo de atendimento domick
llar para clientes vips, Em ja-
neiro, as vendas foram 107
mMaioTes Que No Mesmo pe
ricdo do ano anterior,

— Mossas clientes sao es-
posas de donos de banco,
do mercado imobiliiric ¢ do
ramo do petrdden, E nossos
privluios sdo de alte valor
agregado — explica Arthur,
antes de apresentar a bolsa
Lanvin de mais de RS 8 mil
COm Coro -i"l'l\"E"lTIi.lﬂ{ID e
detalhes de lerragem

A falta de crédito que aba-
tew o mercado de iminels lo-
g0 depots do Inicko da crise,
em setembrn, também atin
glu em chelo, num primelro
momento, o segmento de al-
to luxo da Zona Sul — lela-se
imiveis que valem mais de
R% 1.5 milhdo, Para i_ljiumﬂi
imobilldrias, como a Judice
¢ Araijo, o eleito ainda nao

messa de fim de ano, que, aos
poucos, (ol enfraguecendo.
Mo fim das contas, nio abrem
mao de marcas ou de cortar
o cahelelredm,

Como prova, Pazzinl di o
exemplo das montadoras de
automovels, gue, a despeito
da crige, reduziram esto-
ques com promogdes ¢ o
corte do iPL Por isso, o dire
tor arremata, o segredo do
SuUCcessn oste TR pﬂra %
empresas que vendem pros
clutos de alto luxo & seduzlr
pelo impulso.

PROCESS0 DE EWCANTAMENTD SEDUT
CLASSE i, na pigna 14
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B A VENDEDDRA Marly Dineira
¢ a5 camesetas ED Hardy, que
cistam RS 759, ou B% 1.078
(& que es8a em destague), A
calca enm £rislas lem
fila de 20 compradores

se revertew. Se gastam em

bolsas, os clientes classe A
fizeram pausa t&cnlca para o
apartamento novo.

— Sobretudo para os

acima de R$ 2 milhdes, as
vendas praticamente para-
ram na fona Sul este ano.
Mesmo assim ainda ha filas
de compra, nio porgue a
procura aumentou, mas pela
falta de oferta na reglao —

avalia Frederico Judice
Aradjo, diretor comercial da
imobiliiria,

Hi o vicepresidente da As-
soclagdo de dirfgentes de Em-
presas do Mercado Imobilis-
rio do Rio (Ademi-Rio), Rodri-
g0 Conde Caldas, admite que
a crise forcou a pausa Lécnkca
nas vendas, mas ressalta que
ela [& fol revertida:

— No auge da crise, em ja-
nelro, o setor de alto luxo es-
Lavi parado, mas, a partir de
entho, vimos o seguinte cicl
to: descrentes dos fundos
que deram prejuiros com a
crise, os Investidores resga-
faram Seus recursos para
aplicar em imdwels, pois LEm
um valor mais substanclal.
Viraram porto segurn, U alto
luxeo passou a ser o selor
menos aletado,

(oWl A INTERNET

¥eia peodufos que e fila de

AEQErE s ljad
epibe com e basrm

Nossas clientes sdo esposas de donos de banco,
do mercado imobilidrio e do ramo do petroleo.
E nossos produtos sao de alto valor agregado
Arthur Schimdt. gerenie de loja de arligos de alto luzo do Shopping Lablon

Argst Crslha

B 05 COBICADODS cristaes Swarivski nio veram gueds nas vendes, apesar da crise



